ПРИЛОЖЕНИЕ

К агентскому договору № ____

От «__» _________201__
БОНУСНАЯ ПРОГРАММА ДЛЯ АГЕНТСТВ 
ЛЕТНИЙ СЕЗОН 
с 01.05.2013 по 30.10.2013
1. Комиссионные

Размер комиссионных АГЕНТА определяется на основе объема продаж с 01.05.13 г.  и на дату подписания Приложения составляет _____%.  
Базовый размер комиссии составляет 10% от стоимости всего тура.
При достижении одного из уровней объема продаж указанных ниже размер комиссионных соответственно увеличивается на следующий период (период действия зимней бонусной программы 2013-14) и действует в течение всего следующего периода независимо от объема продаж.
· При объемах продаж от 15000 у.е. – 11% от стоимости всего тура

· При объемах продаж от 25000 у.е. – 12% от стоимости всего тура

· При объемах продаж от 35000 у.е. – 13% от стоимости всего тура
Для стимулирования продаж через систему он-лайн бронирования ПОЛИБУК-ОТЕЛИ  вводится дополнительная оверкомиссия. В зависимости от достижения определенного объема продаж в системе POLIBOOK-ОТЕЛИ, на все последующие продажи в системе на период действия бонусной программы агентство получает оверкомиссию, на сумму которой будут уменьшаться счета на оплату.
· При объемах продаж от 5000 у.е. – 1% оверкомиссии
· При объемах продаж от 10000 у.е. – 2% оверкомиссии
· При объемах продаж от 15000 у.е. – 3 % оверкомиссии
Для стимулирования продаж через систему он-лайн бронирования ПОЛИБУК-АВИАБИЛЕТЫ  вводятся дополнительные бонусы. 
· За каждый 10й авиабилет забронированный в системе ПОЛИБУК-АВИАБИЛЕТЫ разовая премия 10 у.е.
· При достижении общего количества забронированных авиабилетов 50 разовая премия 50 у.е. 

Напоминаем, что в системе ПОЛИБУК -ОТЕЛИ агентство имеет возможность управлять объемом своей наценки.
2.
Рекламные туры

· При объеме продаж за период с 01.05.13 по 30.10.2013 от 25 000 у.е. – скидка 50% от стоимости рекламного тура по одному из Европейских направлений или при условии отправки 20 туристов  и более (в течение действия бонусной программы) в подарок week end на двоих в одной из Европейских столиц (проживание 4 дня/3 ночи в отеле 3*, трансферы, обзорная экскурсия) по решению администрации компании. 

· При объеме продаж за период с 01.05.12 по 30.10.2013 от 50 000 у.е. – скидка 100% от стоимости рекламного тура по одному из Европейских направлений или скидка 50% от стоимости рекламного тура по дальнему направлению, определенному администрацией компании «Петрополитана Тур».

3. Дополнительные бонусы
· При условии продажи не менее трех туров (или отправке не менее 5-ти туристов в общей сложности) в США – предоставляется сертификат на бесплатный ужин на двоих в ресторане американской или карибской  кухни.

· При продаже не менее пяти туров  (или отправке не менее 10-ти туристов в общей сложности) по дальним направлениям (Латинская Америка, Карибы, Китай, Индонезия, Маврикий, Сейшелы, США, Африка, Филиппины, Малайзия) – дополнительный бонус 50 в.е. (виртуальных единиц) за каждого участника тура, где в.е. – это валюта тура.
· Повесьте на свой сайт 11 туров и более Петрополитана Тур, пришлите ссылки на адрес office@petropolitana.com и получите комиссию 11%. Комиссия будет действовать, только в том случае, если на момент получения заявки как минимум 11 туров будут актуальны.

· Забронируйте и оплатите в течение действия бонусной программы 30 комнатоночей  в системе бронирования отелей Polibook, получите в подарок week end в Европе (проживание 4 дня/3 ночи в отеле 3*, трансферы, обзорная экскурсия).
· Туристическое агентство, которое реализует наибольшее количество туров по разным (отличным друг от друга) операторским направлениям Петрополитана Тур, получит в подарок ужин в ресторане. Если же количество направлений превысит 10, то агентство получит в подарок WEEK-END на двоих в Париже или Лиссабоне (проживание 4 дня/3 ночи в отеле 3*, трансферы, обзорная экскурсия) по решению администрации компании. 

4. Условия участия в бонусной программе:

· Для участия в бонусной системе необходимо заключение договоров с компанией «Петрополитана Тур».
· Учет бонусов ведется автоматически в базе данных «Петрополитана Тур».
· При расчете объема продаж агента учитываются стоимости проданного туристического продукта, только после начала его потребления.

· Комиссия начисляется со всего приобретенного пакета, включая авиабилет, если он включен в стоимость пакета, если авиабилет вынесен отдельно, то комиссия начисляется с пакета наземного обслуживания.
· При определении объема продаж за период не учитываются суммы за отдельно приобретенные услуги: авиабилет, бронирование отеля, страховка, виза, трансфер и пр.

· 1 у.е. приравнивается к 1 евро по внутреннему курсу компании «Петрополитана Тур».

· Все сертификаты вручаются по итогам работы за летний период.
· Все заработанные бонусы должны быть использованы в течение 6 месяцев с момента окончания бонусной программы, по истечению этого срока все неиспользованные бонусы аннулируются, если иное не указано в сертификате.
· Повышенная комиссия действительна только в течение следующего период 
· В расчетах принимает участие юридическое лицо, а не менеджер компании. Все бонусы учитываются совокупно по результатам работы всех менеджеров туристического агентства. Если юридическое лицо имеет несколько офисов продаж, учет всех бонусов может вестись раздельно по каждому офису.
· При расчете и бронировании индивидуальных туров, компания «Петрополитана Тур» оставляет за собой право изменять размер комиссии в каждом отдельном случае.
· На туры с пометкой СПО может быть выставлено отличное от стандартного комиссионное вознаграждение. Уточняйте при бронировании. 
· Компания «Петрополитана Тур» оставляет за собой право вносить любые изменения и дополнения в бонусную программу без предварительного уведомления.
ПРИНЦИПАЛ_______________________                                           АГЕНТ________________________                                                              
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